中国甜叶菊经济面临的挑战和潜在的危机

安徽天夫甜叶菊有限公司  陈以文

2012年在中国（上海）第三届甜菊糖360°产业论坛上的演讲

各位领导、各位同仁、各位朋友：

大家上午好！

我是安徽天夫甜叶菊有限公司的陈以文，今年从事甜叶菊原料经济开发整整30周年。我所讲的“甜叶菊原料经济”包括“甜叶菊优良品种研发、规模化繁苗育种、可控原料基地建设、干叶回收供应”四个方面。1982年引进试种甜叶菊；1985年成为安徽省甜叶菊出口供货商；1990年获得过“安徽省甜叶菊生产开发科技成果奖”；1998年在蚌埠干校从事甜叶菊杂交育种研究（当时用嫁接的方法同根异枝杂交的第一代甜叶菊种子叫“皖甜一号”）。可谓是名副其实的“中国甜叶菊经济界元老级人物”；“安徽甜叶菊经济之父”；“中国甜叶菊杂交育种的开路人”。
2011年至2013年是中国甜叶菊经济自1989年以来第四次大洗牌的转折时期，特别是甜叶菊原料经济今明两年正面临着生死攸关的考验期。目前中国甜菊糖在国际市场上的地位正面临着国外同行业前所未有的挤压和挑战！那么中国甜叶菊经济未来的出路在哪里？前景在哪里？怎样迎接挑战抢抓机遇呢？怎样保持我国甜菊糖在国际市场上的地位不被撼动呢？我认为只有做好如下四件事中国的甜叶经济才能有出路、有前景、才不被国外同行所撼动！

一、坚定不移地抓好原料基地建设是基础、是保证、是希望

大家知道甜叶菊干叶是甜菊糖的唯一原料，甜叶菊干叶是农民从土地里种出来的，农民种地是考虑成本、效益和销路的。如果农民种植甜叶菊的收入还不如种粮食的收入，那么农民为什么种甜叶菊呢？何况种甜叶菊既费工费时，又高投入低收益。因此一个产品无论他的前景多么好，发展前途多么光明，但是没有原料都是空谈。请看近两年来中国甜叶菊原料生产的实际状况？

1、种植总面积：2011年中国甜叶菊种植总面积大约是10万亩，其中东北、安徽、江苏、江西、山东合计5万亩，西北地区以酒泉为中心大约5万亩。2012年中国甜叶菊种植总预计5万亩，其中东北、安徽、江苏、江西、山东合计2万亩左右，西北地区以酒泉为中心预计3万亩。

2、干叶总产量：2011年中国甜菊干叶总产量大约2万吨，其中东北、安徽、江苏、江西、山东合计1万吨左右，西北地区以酒泉为中心大约1万吨左右。2012年中国甜菊干叶总产量预计1万吨，其中东北、安徽、江苏、江西、山东合计0.4万吨，西北地区以酒泉为中心预计总产量0.6万吨。

3、种植品种：2011年中国杂交甜叶菊（RA甙55%左右）种植面积约为总面积的75%，无性扦插苗（RA甙65-75%之间）种植面积约为总面积的25%。其中安徽、江苏、江西、山东以无性扦插苗为主，西北地区以杂交品种为主。东北地区60%是杂交品种，40%是无性扦插苗。2012年中国杂交甜叶菊种植面积约为总面积的90%，无性扦插苗种植面积约为总面积的10%。因为2011年中RA型（杂交品种）甜叶菊干叶与高RA型（无性扦插品种）甜叶菊干叶收购价基本相平，但是，对于农民来讲种植高RA型甜叶菊投资不仅比种植中RA型的大，而且干叶产量也比杂交品种低。因此今年谁还愿意种植高RA型品种呢？

4、甜农出售价：2011年中国甜农干叶平均出售价每公斤8元左右。其中东北每公斤7.5元左右；安徽、江苏每公斤7元左右；江西、山东高一些具体价格不详；酒泉每公斤8元左右。2012年秋后中国甜农期待干叶出售价每公斤在10元以上。如果今年再低于每公斤10元，那么2013年中国甜叶菊种植面积彻底归零。

5、厂家接收价：2011年中国甜菊糖生产企业接收原料商的平均价格每吨9800元左右（包括货到厂家并含税）。预计2012年厂家到产地拿货的价格每吨1.1万元左右。

6、甜农种植效益：2011年中国甜农种植甜叶菊的经济效益普遍低于种植粮食的收入。如果气候正常，价格合理种植甜叶菊的收入比种植粮食的收入高30%以上，甜农才有种植甜叶菊的积极性。今年中国甜农的种植效益怎么样呢？目前还是未知数。我想，如果2012年再让甜农吃亏，那么2013年中国就没有人再种甜叶菊了。

7、甜农对种植甜叶菊的信心：2011年东北、安徽、江苏的甜农丧失种植信心、面积锐减，西北地区以酒泉为中心甜农种植积极，情绪高涨。2012年东北、安徽、江苏老种植区几乎完全丧失种植信心，西北地区以酒泉为中心的甜农已经丧失种植信心、面积锐减。自愿种植者只有2011年的30%，跟随种植者只有20%，2012年种植总面积只是去年的50%。

从上述情况分析，未来中国甜叶菊经济发展最大的问题和挑战不是甜菊糖销售量及销售价格的问题，而是甜叶菊原料经济能否长期、稳定、健康发展的问题。因此，在座的企业家们、同行们，我们必须看到问题的实质和关键，如果大家不能齐心协力拯救面临即将崩溃的中国甜叶菊原料经济，那么明天关门大吉的就是甜菊糖生产企业。

二、抓好甜菊糖质量与国际市场接轨是出路

中国甜菊糖在激烈的国际市场竞争中能否长期站稳脚跟？能否长期独占鳌头？我认为：不仅要有过硬的质量，而且还要与国际质量标准接轨才有出路。我们自己认为质量很好，但是与国际质量标准不能接轨，特别是与欧盟及美国不能接轨是没有出路的。因此，我们必须细心研究他们的质量标准，必须弄清他们的游戏规则，必须掌握他们的检测方法。只有这样才不会被国际市场以产品质量为壁垒把我们本来很好的产品挡在国际市场的大门之外。

三、撬开国内甜菊糖销售市场是前景

中国甜菊糖销售长期依靠国际市场必然受制于人，本来中国就是世界上最大消费市场，甜菊糖也不例外。那么，为什么甜菊糖在中国已经生产上市26年了（1986年），而中国国内甜菊糖销售情况一直不佳呢？我认为主要有如下四个原因：

1、甜菊糖的宣传力度不够，甚至严重缺失；2、中国人对消费食糖及人工合成甜味剂的认识不足，消费观念转变不够；3、甜菊糖生产企业开辟、拓展国内甜菊糖销售市场的投资力度不够；4、中国政府对推动甜叶菊经济发展重视程度不够。那么怎样才能撬开中国甜菊糖销费市场呢？

我认为：第一，中国从事甜菊糖生产企业的老总们应不计前嫌团结起来有钱的出钱、有人的找人联合成立“中国甜菊糖内销攻关促进协会”。“协会”成立后常年固定三至五人专职负责开展如下三项工作：⑴向国家职能部门和国家领导人攻关。锲而不舍地，长年累月地向国家职能部门和国家领导人游说：“发展甜叶菊经济产业对国家的好处、对社会的好处、对民生的好处、对企业的好处”。最终达到国家领导人能够充分重视甜叶菊经济产业的发展；⑵游说中央电视台等新闻媒体长期关注中国甜叶菊经济产业的发展，最好能为甜菊糖长期做免费的公益广告（我推出的广告词是：“吃糖要健康、就吃甜菊糖；长吃甜菊糖、必定身体棒”），最终达到甜菊糖在中国无人不知、无人不晓的目的，从而逐渐改变中国人对消费合成甜味剂及蔗糖的传统观念；⑶把甜菊糖复配成便于人们习惯食用的甜度和体积，然后再做成带有文字宣传的一次性食用的精美小包装，在火车上、飞机上及各大宾馆、大饭店无偿赠送甜菊糖宣传品，让广大消费者直接品尝和感受甜菊糖的口感，从而达到一传十、十传百的宣传效果。

第二，大家共同出资加强甜菊糖的宣传力度。中国《食品工业十二五发展规划》已明确了发展甜菊糖的规划。从该《发展规划》中可得知，到2015年中国蔗糖每年总产量达到1600万吨。如果用同等甜度的甜菊糖替代10%的蔗糖，那么就此一项中国每年甜菊糖的生产消费量就是0.53万吨。更可观地是，到2015年中国食品添加剂产销量每年达到1100万吨，如果甜味剂（包括人工合成的和植物提取的）占食品添加剂的10%，甜菊糖占人工合成甜味剂的10%，那么到2015年中国甜菊糖产销量每年就是11万吨！这是多么大的市场啊！因此我们必须清醒地认识到中国才是未来世界上最大的甜菊糖销售市场。但是，中国甜叶菊经济人能够团结起来集中财力利用各种手段大力宣传甜菊糖吗？据我所知，至今还没有哪家企业投资做甜菊糖的宣传广告，更不用说投巨资做甜菊糖的公益广告了。2011年GLG公司虽然用甜菊糖作甜味剂生产的“张博士，零卡饮料”在中央电视台上做了广告，但是，广告内容只是宣传“零卡饮料”，并不是宣传“甜菊糖”。所以“张博士，零卡饮料”没有一炮走红。如果当初“张博士，零卡饮料”的广告词换成：“想甜、怕胖，就吃‘张博士零卡甜菊糖’”也许“张博士零卡甜菊糖”早已誉满中国，誉满全球了。那样，不仅中国甜叶菊经济人拍手叫好，而且中国13亿消费者也欢迎感谢。

总之，中国甜菊糖销路在不断地巩固和发展国际市场的同时，一定要大力开辟国内市场，只有两条腿走路，才能走的稳、走的远。

四、中国甜叶菊经济人必须走长期战略合作之路、共同抵御国际同行的挑战，才能巩固和加强中国甜菊糖国际市场地位的基石

大家知道，目前国际上已有近10个国家上马了甜菊糖厂，包括美国这样经济发达的国家不仅上马了甜菊糖加工企业，而且也开始在本土种植甜叶菊。因此，中国甜叶菊经济人必须从现在做起、从我做起不计前嫌团结起来形成长期战略合作联盟的格局，共同抵御国际市场风险！共同迎接国外同行的挑战！共同撬开国内市场的大门！我们中国甜叶菊经济人才有长远发展甜叶菊经济产业的希望！出路和前景！我们一定要坚信：甜菊糖作为纯天然、高甜度、低热值绿色、环保的植物新糖源，将来不仅能够替代各种人工化学合成的甜味剂，而且将逐渐替代部分蔗糖走进千家万户。甜菊糖由于具备其他糖源所不及的独特优点，在不久的将来必将成为“甜味世界的新霸主”！甜叶经济产业是一项发展前途极其光明的朝阳行产业！只要我们团结起来，中国甜叶菊经济面临的挑战和潜在的危机是一定能够战胜的！
各位领导、各位同仁、各位朋友：因时间关系我的演讲到此结束。由于水平有限，演讲中难免有不当之处，欢迎大家指正。

谢谢！    

安徽天夫甜叶菊有限公司  陈以文  

2012年3月26日
（附）：                   倡  议  书
中国甜叶菊经济界的同仁们：

    为了共同应对国际同行对中国甜叶菊经济的挑战！为了共同抵御国际市场对中国甜菊糖的冲击！为了共同撬开国内甜菊糖销售市场的巨门！为了拯救即将崩溃的中国甜叶菊原料经济！安徽天夫甜叶菊有限公司借此机会向在座的同仁郑重提出倡议：

本公司保证从现在做起、从我做起，不计前嫌、不谋私利，严格遵守互利共赢、共同发展的原则，从2012年起向有诚意与安徽天夫公司“长期建立战略合作关系”的同仁奉献2011年最新研发的总甙12%以上、RA甙占总甙70%以上的“天夫九号”甜叶菊杂交新品种。共同在安徽阜阳创建“天夫九号”甜叶菊杂交育种基地；共同在甘肃酒泉创建“天夫系列”高RA型甜菊干叶原料生产基地。

确保向您提供的“天夫九号”甜叶菊杂交种子所生产的甜菊干叶总甙12%以上，RA甙占总甙70%以上；确保酒泉基地生产的“天夫系列”高RA型甜叶原料11吨干叶出1吨原糖，并确保您所生产的原糖RA甙达到65%以上。

                        倡议人：安徽天夫甜叶菊有限公司  
2012年3月26日
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